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Der Makler-Alleinauftrag ist der Garant für den 
bestmöglichen Verkaufspreis und sichert zu-
dem den „guten Ruf“  des Objektes.

Damit verpflichten Sie den Makler für die Ver-
tragslaufzeit zu intensiven Bemühungen, um 
den gewünschten Kauf oder Verkauf zu einem 
guten Abschluss zu bringen.

Zu den Aktivitäten des Maklers zählt etwa, 
dass er auf eigene Kosten angemessene Wer-
bemaßnahmen durchführt.

Je größer also die Erfolgsaussicht für den Mak-
ler ist, desto wahrscheinlicher wird er größere 
Investitionen in ein umfangreiches Marketing 
(z. B. Immobilienvideos, gedruckte Exposés 
und virtuelle Besichtigungen) investieren. 

Dadurch erschließt er ein deutlich größeren In-
teressentenkreis und verkauft letztendlich die 
Immobilie zum bestmöglichen Preis.

Im Gegenzug verzichtet der Auftraggeber da-
rauf, andere Makler oder Dritte einzuschalten, 
sowie Eigeninitiative zu unterlassen.

Der Makler stellt bei einem Alleinauftrag sein 
ganzes Fachwissen, seine Verbindungen und 
seine Marktkenntnisse sowie seine Kenntnis-
se der kompletten Abwicklungsmodalitäten 
eines Immobiliengeschäfts in den Dienst sei-
nes Kunden.

Wir verkaufen professionell



Anders gestaltet sich die Situation beim all-
gemeinen Makler-Auftrag.

Dieser verpflichtet einen Makler zu keinen 
Aktivitäten, um den Auftrag voranzutreiben.

Werden, wie es bei Allgemeinaufträgen immer 
noch geschieht, verschiedene Makler parallel 
beauftragt, riskiert der Verkäufer, am Ende 
mehrmals die volle Provision bezahlen zu 
müssen. Dies kann sogar auf der Käuferseite 
ebenfalls passieren. 

Zudem besteht die Gefahr, dass eine von 
mehreren Seiten angebotene Immobilie „zu 
Tode inseriert“ wird. So ist immer wieder 
festzustellen, dass die gleiche Immobilie im 
Anzeigenteil der gleichen Zeitung oder in 
den gängigen Immobilienbörsen im Internet 
mehrfach inseriert wird – teilweise sogar mit 
unterschiedlichen Preisen und Eckdaten. 

Dies lässt weder das Objekt selbst, noch die 
Verkaufsabsicht des Eigentümers als be-
sonders vertrauenswürdig erscheinen. Als 
Ladenhüter wird es dann schwer, auch nur 
annähernd den ursprünglich anvisierten Preis 
zu erzielen.

Nur beim Makler-Alleinauftrag steht einem 
Kunden die volle Maklerleistung zu und Sie 
haben Sicherheit, dass Ihre Immobilie kein 
„Ladenhüter“ wird.

Was dürfen Sie von den ImmoProfis erwarten, 
wenn Sie uns einen Allein-Auftrag erteilen?

Hier ein Auszug aus unserem Leistungsver-
sprechen:

•	 Zusammenstellung aller Unterlagen für 
die Kaufinteressenten und die Bank

•	 Beschaffung Energieausweis (Aufpreis)

•	 Hochbildfotografie

•	 Immobilienvideos mit Flugdrohne

•	 innovative 360°-Panoramarundgänge

•	 Homestaging & Styling (Aufpreis)

•	 Renovierungsmaßnahmen (Aufpreis)

•	 zielgruppengerechte Grundrisse

•	 Exposés aus der Druckerei

•	 Premiumanzeigen in Immobilienscout24

•	 Schaufensteraushänge in DIN A3

•	 Zeitungsanzeigen in Vollfarbe

•	 Sonderformen wie z. B. Bieterverfahren, 
Immobilienverrentung, MIetkauf, usw.

•	 Vermarktung in Facebook & Co. (Social 
Media)
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